Memoria aplicaciéo ADT

Descripci6:

Cada vegada més a la nostra societat és més complicat tenir cura de la gent gran. Els familiars per treball o distancia no
poden visitar diariament a persones majors que viuen soles. Sovint pateixen el neguit de saber com es troben i no sempre es té
temps per trucar o les persones majors no saben utilitzar un mobil per enviar missatges.

Abuelita Dime Tu (ADT) és una aplicacioé que aporta una solucié simple per aquests casos. ADT permet programar una
alarma i guardar els teléfons dels familiars de la persona major. Quan I'alarma sona la persona major que viu sola l'atura. Al aturar-
la envia automaticament un missatge als teléfons programats. D’aquesta manera saben que es troba bé.
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ABUELITA DIME TU

ENTRAR




Funcionament:

Després de la pantalla de presentacio6 i la segona pantalla que explica el funcionament
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ANTESABUELITA2

ABUELITA DIME TU ABANS DE COMENGAR

Aquesta aplicacio es per enviar
un missatge per a que la
familia sapiga com estas

en aquell moment, pero
aquesta apliacio serveix per a
quan et llevis del llit i tanquis
l'alarma s'enviara un missatge
automaticament al numero que
tu vulguis

Gracies!

SEGUENT

troben la pantalla de configuracio on introduim els mobils on volem rebre els missatges
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DADES

EL TEU NUMERO

Posi el numero de la persona
a la que s'ho vol enviar

EL SEU NUMERO

EL SEU NUMERO

GUARDAR  SEGUENT




A la segiient pantalla podem programar I'hora de I'alarma i si volem activar-la

HORA
09:40:10

202000
Pulsa el boté per activar l'alarme

Activacié de I'alarma ON

GUARDAR

Per Gltim quan sona I'alarma es mostra la pantalla on podem aturar-la i enviar automaticament els missatges.

DESPERTA'T!

ATURAR



Business Model Canvas

Socios clave

Disenado para:

Disefiado por:

El:

Iteracién:

iquiénes son nuestros socios dave?
(quiénes son nuestros suministradores dlave?

(qué actvidades clave realizan los secios?
motivaciones para socios:

vy e
i s ecarees s et et es

Actividades clave

Jaué actividades clave requiere nuestra propuesta de valor?
muestros canales de distribucion?

mvestras relaciones con dientes?

muestras fusntes de ingresos?

catagorias

prochcestn
etiermoons

Recursos clave

40U recursos clve requiere nuestra propuesta de valor?
inuestrs canales de distibucicn? grelaciones con clientes?
ifuentes de ngresos?

tipos de recursos
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Propuestas de valor

iqué valar entregamas al diente?
scudl delos problemas de nugstro diente vames a ayudarle a resohver?
iqué paquetes de productos y sencios ofrecemas a cada segmento de chente?
£qué necesidates del cients estamos satisfaciendo?

caracteristicas,

Relaciones con cliente

quétipade
unode nuestros segmentos de chente?
icuiles hemos establecido?

iéma estin integrados con el resto de nuestromadelo de negocio?
iCuanto westan?

Canales

2@ través de qué candles quieren ser contactades nuestres
segmentas de diente?

Zcmoles contactamos ahora?

ZCBMo estén ateprados nuestios cansles?

coudles fundonan mejor?

ccudles son s eficientes en costes?

Zcmolos Integramas con las rutinas de clente?

Fases del canal

Estructura de costes

scules sonlos costes mis mportantes mherentes a nuestro modelo de negocior
£Qué recursas clve son los més caras?
i0ué axtiadades clave son las mas caras?

Fuentes de ingresos

per qué valor estin realmente dispuestos a pagar nuestios dientes?

Segmentos de cliente

ipara quién estamos creando valor?
¢quiénes son nuestros dientes mis importantes?

{pBea qué pagen actualmente?

scbmo estin pagando ahore?

moprefertian pagar?
®s ku negocia ms: &«
tu nago & ingreses totales?
S ot o e, Bt B v R ipos. precia fija precio dinimico
caractaristicas do sjemplo: o then p— e
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